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poznan biznes partner 2018 / moj biznes. bez ograniczen.

parter / scena gtowna

antresola / strefa wyktadowa

antresola / strefa
warsztatowa 1

antresola / strefa
warsztatowa 2

9:30-10:00

rejestracja

10:00-11:00

10:00-11:00

10:00-11:30

10:00-11:30

partyzancki marketing - jak dotrze¢
z naszym komunikatem do klientéw
w dobie szumu informacyjnego
michat lisiecki | artofsale

od motywacji pracownikéw
do identyfikacji z firma
edyta jagodzinska-pawluk
proupsolutions

11:00-12:00

11:00-12:00

metody i narzedzia skutecznej
promocji w social media

o ironio! nawet rekodzieto ginie
bez sieci!

klient nasz wrog!
tomasz grochowski
zlepomysly.pl

twoja marka warta
grzechu - jak przy
pomocy wygladu
wyroznic sie na
rynku

anna diller
rozwijalnia kobiet

11:30-13:00

11:30-14:00

artur jabtrski agnieszka gaczkowska
arturjablonski.com oplotki.pl
12:00-13:00 12:00-13:00

obstuga klienta -
level expert
michat lisiecki

jak zbudowac zaangazowana wejdz w buty klienta artofsale
spotecznos¢ na Facebooku? monika bartkowiak

- grupy, live'y i inne wyzwania centrum rozwoju sprzedazy

ola gosciniak

jesteminteraktywna.pl

13:00 - 14:00 13:00-13:30 13:00 - 16:00

kocham i nie znosze - czyli moj
neurotyczny zwigzek z facebookiem
anna szajerska

kobieta w roli gtéwnej

promocja i sprzedaz za
posrednictwem eventéw
i warsztatow

magda judejko

prawo do kawy

13:30-15:00

14:00 - 15:00

Kocha, lubi, kupuje. Od content
marketingu do sprzedazy w sklepie
internetowym

anna zalewska | widoczni

twoja konkurencja juz tworzy
content video - czas na ciebie!
o video marketingu od podstaw
kamil bieganski

mome.pl

15:00 - 16:00

15:00 - 16:00

jak kupujemy w internecie - czyli

kontakty, ktére procentujg -

jak rozciggnaé dobe -
czyli co social media
zrobig za ciebie (gdy
ty skupiasz sie na
meritum)

agnieszka gaczkowska
oplotki.pl

jak skutecznie
osiggac cele

w réznorodnym
zespole -

czyli 4 kolory
przedsiebiorczosci
edyta jagodzinska-
-pawluk
proupsolutions

14:00-16:00

employer branding
podczas rozméw
rekrutacyjnych

- przetozony /
kandydat

agata moszynska
beata bednarek

punkty styku klienta z marka sztuka nawigzywania owocnych apvector
jarostaw dudek / marianna krupa relacji biznesowych
sprawnymarketing anna diller

rozwijalnia kobiet
16:00-17:00 16:00-17:00 16:00-19:30 16:00-18:30
jak zwiekszy¢ sprzedaz w internecie nic, co normalne nie jest design service jam networking -

z wykorzystaniem strategii pro sell
tools

maciej sasin

akademia rozwoju kompetencji

interesujace - czyli jak zrobic¢,
by o marce chcieli méwi¢ inni...
anna szajerska

kobieta w roli gtéwnej

17:00 - 18:00

zarzadzanie zespotem
- lider w xx1 wieku
joanna bogielczyk
kobieta w roli gtéwnej

18:00 - 19:00

5 skutecznych sposobéw, by
zdoby¢ klienta z wykorzystaniem
nowoczesnych technologii
barttomiej majchrzak

kobieta w roli gtéwnej

19:00 -20:00

przedsiebiorczos¢ jest kobietg
networking
kobieta w roli gtéwnej

/ zmien czastke
swojego $wiata

- poznaj service
design!

marta szukata
ewelina kasperek
maciej stempniewicz
w tomasz simborski
poznan jams

przedsiebiorco buduj
sie¢! o roli elevator
pitch w networkingu
katarzyna
kapton-zameska

anna jakubiak-zameska
rozwoj w biznesie
slowtoys.pl

na wszystkie wydarzenia obowiazuje rejestracja
szczegoty: www.poznan.pl/dniprzedsiebiorczosci



