Rozwdj organizacji M SP: Synergia sprzeda zy i marketingu - jak zwi ekszaé zyski w
firmie?

Urzad Miasta Poznania i Akademia Rozwoju Kompetencji Ma  ciej Sasin zapraszaj g
na bezptatn g konferencj e pt. Sprzeda z i marketing s g sitami nap edowymi ka zdej
firmy.

M Sprzedaz i marketing s g sitami nap edowymi ka zdej firmy. Pomimo tego, ze
powinny grac¢ do jednej bramki, to w praktyce czesciej mijajg sie w swoich
oczekiwaniach, a czasem nawet w celach... & Wiele firm nie wykorzystuje posiadanego
potencjatu, poniewaz nie wypracowato skutecznych wzorcow wspotpracy pomiedzy
sprzedazg i marketingiem.@" Firmy MSP nie majg wielkich budzetéw na wsparcie
sprzedazy, wiec muszg by¢ kreatywne w ich wykorzystaniu, aby nie przepala¢ budzetéw
marketingowych. Konferencja ma na celu przekazanie kluczowych informacji i narzedzi
do budowania spéjnej strategii sprzedazowo-marketingowe;j. ®

DLA KOGO?

#“\Wiasciciele firm, dyrektorzy, kierownicy sprzedazy i marketingu z sektora MSP
zatrudniajgcy ok 20 - 250 pracownikow.

Termin: 24 wrzesnia 2019 r., godz: 10:30 - 15:00
Miejsce: ul. 28 Czerwca 1956 r. nr 406 sala A (parter)

ZAPISY: https://evenea.pl/imprezy/konferencje/poznan/rozwoj-organizacji-msp-synergia-
sprzedazy-i-marketinqu-jak-zwiekszac-zyski-w-firmie-231027/?source=directory

P PROGRAM WYDARZENIA:
10:30 - 10.55 Rejestracja uczestnikow konferencji

11:00 - 11:30 Jak zbudowa € most porozumienia pomi edzy klientem, a firm g? Pro
Sell Tools: sprzeda zowo-marketingowa strategia projektowania dziata  n w firmie.
Maciej Sasin

O sukcesie w sprzedazy decyduje wiele aspektow, ktére trzeba wzig¢ pod uwage w
realizacji celéw firmy. To, co daje przewage to dobrze zaprojektowana strategia,
przetozona na konkretne dziatania sprzedazowe i marketingowe ukierunkowane w jedng
strone. Maciej Sasin opowie o0 autorskiej strategii projektowania dziatan marketingu i
sprzedazy.

11:30 - 12:00 Jak rozwi gzaé¢ konflikt sprzeda z-marketing w firmie? Case study.
Tomasz Sierszchuta

Konflikt pomiedzy sprzedazg a marketingiem jest traktowany jak naturalny element zycia
organizacyjnego, ale finalnie doprowadza on do straty energii i polowania na
"czarownice". Tomasz Sierszchuta opowie o tym, jak przetamywac¢ konflikty, obustronne



negatywne przekonania, aby ukierunkowac¢ sprzedaz i marketing na strategie realizacji
celéw firmy.

12:00-12:15 PRZERWA KAWOWA (15 min)

12:15 - 12:45 Synergia dziata n sprzeda zy i marketingu w pracy handlowca. tukasz
Zegar

Handlowcy sg pierwszymi marketingowcami w firmie. To oni sg jej twarzg i najlepszym
zrodtem o ofercie firmy i jej filozofii marki. To oni sg tez najblizej klienta i czesto najlepiej
wiedzg jakie sg jego bolgczki i jak mozna udoskonali¢ oferte, aby zwiekszy¢ szanse
sprzedazowe dzis$ i w przysztosci.

12:45 - 13:15 Social selling z LinkedIn (employee a  dvocacy). Jak wykorzysta € LI do
pozyskiwania klientow? Agnieszka Wnuk

LinkedIn to potezne narzedzie do nawigzywania kontaktow w sieci social media. Sama
obecnos¢ w tym medium nie wystarczy, warto by¢ aktywnym uzytkownikiem, tworzgcym
i angazujgcym sie w tresci, ktore wptywajg na grupe docelowg Twoich klientow.
Agnieszka Wnuk opowie o tym, jak skutecznie by¢ obecnym jako handlowiec na LI i
pozyskiwac¢ tam klientéw, jednoczesnie budujgc marke firmy.

13:15 - 13:45 PRZERWA CATERINGOWA (30 min)

13:45 - 14:05 Jak i jakie kompetencje marketingowe  rozwija ¢ u handlowcow, aby
budowa € ich swiadomo $¢€ biznesow a? Maciej Sasin

Rozwoj kompetencji sprzedawcow o techniki marketingowe zwigzany jest z jedng z
kluczowych kompetencji handlowych przysztosci, jakg jest komercyjne edukowanie
klienta. Maciej Sasin opowie, na jakie aktywnosci stawia¢, aby zwiekszac skutecznosé
sprzedazy.

14:05 - 14:55 Jak usprawni € prac e marketingu i sprzeda zy? Interaktywny panel
dyskusyjny na bazie case study.

14.55 - 15:00 Zako nczenie i rozstrzygni ecie konkursu wizytbwkowego.

PRELEGENCI:

Tomasz Sierszchuta - specjalizuje sie w przeprowadzaniu zmian w organizacjach
pracujgc jako interim manager. Ma na swoim konce kilka projektéw przeprowadzonych
zaréwno w firmach produkcyjnych jak i ustugowych z ro6znych branz (reklama, IT,
automatyka). Poza tym prowadzi coachingi biznesowe dla wtascicieli firm i menadzeréw
oraz szkolenia zarowno z kompetencji miekkich jak i zarzgdzania strategicznego,
zarzgdzania operacyjnego a takze kompetencji zarzadczych.



Maciej Sasin - pomaga firmom budowa¢ zaangazowanie pracownikoéw w cele
organizacji. Od 13 lat prowadzi firme doradczo - szkoleniowg Akademia Rozwoju
Kompetenciji, ktora w 2017 roku zostata nagrodzona tytutem Poznanskiego Lidera
Przedsiebiorczosci. Przez 6 lat zarzagdzat dziatem HR w firmie z branzy motoryzacyjnej
(dealerzy Audi, Bentley, Porsche, Skoda,VW) , gdzie odpowiadat za rekrutacje,
coaching, wdrazat i szkolit pracownikow z zakresu technik sprzedazy, kompetencji
managerskich i osobistych oraz odpowiadat za komunikacje wewnetrzng. Autor ksigzek
Budowanie zaangazowania pracownikow, Efektywny system pracy oraz Skuteczna
sprzedaz.

tukasz Zegar - trener zarzgdzania sprzedazg, mentor i konsultant systemow
zarzgdzania. Przez 13 lat pracowat w dziatach handlowych réznych branz - przede
wszystkim motoryzacyjnej. W swojej karierze zajmowat sie stacjonarng oraz aktywng
sprzedazag w terenie miedzy innymi w firmach Inter Cars, Boma, Alsecco, Auto-Partner.
Byly menedzer sprzedazy w branzy motoryzacyjnej oraz zarzgdzajgcy w branzy
gastronomicznej. Od 2007 roku zajmuje sie szkoleniami oraz doradztwem.

GOSC SPECJALNY:

Agnieszka Wnuk - doradca LinkedIn, prowadzi szkolenia z budowania profesjonalnego
profilu. Specjalista Social Sellingu na LinkedIn. Ma ponad 10-letnie doswiadczenie w
sprzedazy i w marketingu B2B. Od kilku lat zajmuje sie online i offline marketingiem.
Wie, jakie dziatania marketingowe nalezy podejmowac, aby tworzy¢ spéjng strategie dla
firmy. Prowadzi szkolenia, konsultacje odnosnie LinkedIn i Sales Navigator. Marketing
B2B to jej specjalnos¢, a szczegolnie branza przemystowa. Doradza, jakie dziatania
prowadzi¢ i jak wspétpracowac z dziatem sprzedazy. Organizatorka spotkan LinkedIn
Local w Poznaniu. Partner platformy Sharebee do Employee Advocacy.

https://www.linkedin.com/in/wnukagnieszka/ https://agnieszkawnuk.com/

Serdecznie zapraszamy do udziatu!



